BOHATI ALEBO CHUDOBNI
UVOD DO FINANCNEJ GRAMOTNOST]



CO JE FINANCNA GRAMOTNOST

«Kontakt so svetom financii je beznou sucastou kazdodenného zivota
*Hospodarenie s peniazmi ovplyvinuje nasu zivotnu uroven

*FinanCna gramotnost predstavuje znalosti v oblasti financii, ako aj o schopnosti
ludi rozumiet peniazom a vediet sa spravne rozhodovat

«Je to schopnost zabezpecit finanCne seba a svoju rodinu do buducnosti
prostrednictvom spravnych financnych rozhodnuti

Pl\ RT N E RS Bohati alebo chudobni

Nadacia



CO JE FINANCNA GRAMOTNOST?

Financna gramotnost’
rozhoduje o tom, Ci sa budem mat’
v buducnosti dobre.

Pl\ RT N E RS Bohati alebo chudobni

Nadacia



AKTIVA ALEBO PASIVA

i1,

AKCIE UMELECKE DIELO DOM VYPLATA
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AKTIVA ALEBO PASIVA

Su pre nasu buducnost dobre
aktiva alebo pasiva?
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DLZNIK, SPOTREBITEL ALEBO INVESTOR
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KAPITAL
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IDEALNE FINANCNE MIERY 10:20:30: 40
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PRECO CHCEME, ABY STE BOLI FINANCNE GRAMOTNI?

Financna gramotnost’
rozhoduje o tom, Ci sa budem mat’
v buducnosti dobre.

Pl\ RT N E RS Bohati alebo chudobni

Nadacia



ZAVER

Co mam v hlave, mi nikto nevezme.

www.dfg.sk
www.facebook.com/nadaciapartners/
www.fqtest.sk
www.financnaolympiada.sk
www.nadaciapartners.sk

Pl\ RT N E RS Bohati alebo chudobni

Nadacia
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